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Resumen

En este trabajo se desarrolla un marco tedrico que permite analizar la
eficiencia con la que han sido distribuidas las ayudas del gobierno (Sub-
sidios y Garantias para créditos), en el contexto de la crisis COVID-19.
Entre los principales resultados destacan que los subsidios entregados han
estado focalizado en los sectores como Turismo y Entretencién, que resul-
tan ser sectores con una tasa de supervivencia relativamente mas baja que
otros. En cambio, las garantias FOGAPE han tenido un alcance mayor en
sectores con mayor probabilidad de supervivencia, como la Construccién.
Aunque los beneficios en promedio no llegan a cubrir méds alla del 8%
de las ventas promedio anuales, este andlisis resulta crucial a la hora de
pensar en nuevas extensiones de las restricciones debido a una inminente
segunda ola.
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1. Introduccion

Debido a la crisis epidemioldgica y econémica generada por la pandemia
COVID-19, es que se ha visto afectado gran parte del mundo, contexto en el
que Chile no ha sido la excepcién, en donde se estiman que los efectos gene-
rados por la pandemia, ademas de afectar la salud de la poblaciéon han tenido
y seguirdn teniendo un efecto importante en la economia (Gonzélez, 2020). En
este sentido es que de los gobiernos de todo el mundo han salido paquetes de
medidas para hacerle frente a la crisis, estas medidas econémicas tienden a tener
dos focos fundamentales: las personas, con ayudas directas como subsidios para
que puedan llevar a cabo las extensas cuarentenas; y las empresas, en donde se
observa un panorama mas amplio de medidas. En este ltimo punto se pueden
destacar medidas tributarias tales como exenciones y postergaciones de impues-
tos y medidas subsidiarias, estas tultimas, transferencias directas a la empresas y
medidas pro-créditos, en otras palabras, medidas que tienen por objetivo hacer
que las empresas puedan acceder a créditos de manera mas facil y expedita de
forma de tener la liquidez necesaria para poder mantener sus operaciones.

En este contexto, es que el gobierno de Chile ha levantado una serie de medi-
das que pretenden ayudar a sobrellevar esta crisis tanto para las familias como
para las empresas. En especial se han generado un paquete de medidas preten-
den darles ayuda a las empresas, con foco en las micro, pequenas y medianas
empresas, las cuales han movilizado y/o comprometido cerca de 21.653 millo-
nes de délares (Ministerio de Hacienda, 2020). Para poder entender el basto
numero de medidas, se dividiran en medidas tributarias, medidas subsidiarias y
medidas pro-créditos, pudiendo ver todas las medidas que se habian generado a
septiembre del 2020 en la Cuadro 1(Anexos).

1.1. Medidas Tributarias

Las medias tributarias impulsadas por el gobierno se han caracterizado por
buscar flexibilidad en la declaraciéon de impuestos, devoluciones anticipadas y
rebajas de estos. Gran parte de estas medidas no han sido focalizadas, pero
existen algunas que si lo han sido, tal como se puede apreciar en el Cuadro 1
(Anexos).

1.2. Medidas subsidiarias

Las medidas subsidiarias han sido acotadas y se concentran principalmente
en tres programas que han sido llevados a cabo por Sercotec y Corfo. Estos
subsidios son asignados de la forma presentada en la siguiente figura:



Subsidios

Par Impulsa
CORFO
200 UF 2.400 UF 25.000 UF 100.000 UF
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Figura 1: Area de alcance de programas subsidiarios.

Las principales caracteristicas de estos subsidios se detallan a continuacién:

1.2.1. Reactiva Sercotec

Es un programa que busca apoyar la reactivacién econémica en el cual, se
otorga un subsidio a las PYMEs para que estas puedan adquirir herramientas de
digitalizacion, capital de trabajo, financiamiento de servicios bésicos, sueldos,
gastos en publicidad, entre otros.

= Beneficiarios: PYMEs con ventas netas iguales o menores a 25.000 UF al
ano, que hayan visto afectadas sus ventas producto de la emergencia y
cuyo inicio de actividades es anterior al 31/10/2019.

e Empresas con inicio de actividades antes de noviembre el 2018: la dis-
minucién de las ventas se calculard comparando las ventas promedio
del periodo noviembre 2018- abril de 2019, con las ventas promedio
del periodo noviembre 2019 a abril 2020.

e Empresas con inicio de actividades a partir de noviembre de 2018: el
porcentaje de disminucién se calculara comparando las ventas prome-
dio del periodo noviembre 2019 a enero 2020, con las ventas promedio
febrero 2020 a abril 2020.

= Monto: Subsidio de hasta $3,000,000 para la implementacién de un plan
de inversion, hasta $4,000,000 en los casos donde, en el plan de inversién,
los gastos asociados a herramientas tecnoldgicas para la digitalizacién de
la empresa sean de al menos un 30 %.

= Duracion del beneficio: Entrega de un subsidio por una sola vez.



1.2.2. Crece Sercotec

Es un subsidio no reembolsable destinado a potenciar el crecimiento de las
micro y pequenas empresas o su acceso a nuevas oportunidades de negocio.

Beneficiarios: Micro y pequenas empresas con ventas anuales netas entre
200 UF y 25.000 UF. Excepciones: Empresas con ventas inferiores a 200
UF solo en caso de tener menos de un ano de existencia y Cooperativas
con ventas anuales demostrables promedio por asociado menores a 25.000
UF al ano.

Monto: Hasta $6,000,000 para concretar actividades detallas en el plan de
trabajo, estas deben estar distribuidas de la siguiente forma:

e Hasta $1,000,000 pueden destinarse a acciones de gestién empresarial
(Asistencia técnica, capacitacién y acciones de marketing)

e Hasta $6,000,000 pueden destinarse en inversiones.
Duracién del beneficio: Entrega por una sola vez.

Otros: Cada empresa deberd entregar un aporte en efectivo para la ejecu-
cién del plan de trabajo, este monto serd determinado por cada direccién
regional de Sercotec.

1.2.3. Programa Par (Impulsa y Recupera) CORFO

Este programa se basa en financiamiento para recuperar o mejorar el poten-
cial productivo de las PYMEs.

1.3.

Beneficiarios: PYMEs cuyas ventas anuales no superen las 100.000 UF.
Cada region tiene cierta discrecionalidad para focalizar a distintos tipos
de beneficiarios.

Monto: Corfo financiara hasta un 100 % de los costos del proyecto con un
tope de $3,000,000. Si el proyecto cuenta con un enfoque en la digitaliza-
cién en al menos un 30 % de los costos asociados, el tope maximo serd de
$4,000,000.

Duracién del beneficio: Entrega de un subsidio por una sola vez

Medidas pro-crédito

Las medidas pro-créditos han intentado facilitar el acceso de las empresas a
créditos blandos, una de las medidas més importante en esta area han sido las
garantias en créditos FOGAPE. En ayuda de esta también se han implementado
medidas como en las garantias FOGAIN que lo que han buscado es aumentar el
espectro de oferentes de créditos. Finalmente, también hay iniciativas de parte
de Corfo.
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Figura 2: Area de alcance de programas pro créditos.

Estas medidas han intentado focalizarse en ciertos tipos de empresas, pe-
ro han tenido un espectro méas amplio que los subsidios. Para acceder a estas
medidas las empresas también han debido demostrar deterioro en sus ventas
en los ultimos meses. Los principales programas y caracteristicas se detallan a
continuacion:

1.3.1. Garantias FOGAIN CORFO

El programa entrega un respaldo/ garantia frente a instituciones financieras
a la hora de pedir un préstamo o crédito.

= Beneficiarios: Empresas privadas que cumplan con las siguientes condicio-
nes

e PYMEs con ventas sin IVA de hasta 100.000 UF al afio
e Beneficiarios de proyectos de inversién en tierras indigenas, con ven-
tas de hasta 100.000 UF al ano.
= Exclusiones:
e Empresas con mora interna, mayor a los 60 dias en los dltimos 12
meses.
e Empresas con solicitudes de cobro de subsidio contingente registradas

en los ultimos afios.

= Monto: Programa no entrega un monto, si no que otorga la garantia que
las entidades financieras solicitan al momento de pedir un crédito.



1.3.2. Crédito CORFO MIPYME

Programa que amplia la oferta de créditos blandos a instituciones financieras
no bancarias, es decir, se agregan a la oferta de crédito empresas de leasing,
cooperativas, cajas de compensaciones, entre otras.

= Beneficiarios: Personas naturales o juridicas que destinen recursos a ac-
tividades de producciéon de bienes y servicios cuyos ingresos anuales por
ventas, servicios y otras actividades no excedan las 100.000 UF.

1.3.3. Fondo de garantia para pequenos empresarios FOGAPE

= Beneficiarios: Personas naturales o juridicas que tengan iniciacién de ac-
tividades en SII. Estos beneficiarios deberan presentar capacidad de pago
suficiente para el cumplimiento de sus obligaciones segin los criterios esta-
blecidos por la CMF. Ademas, deben clasificar como micro, pequeno, ex-
portador u organizador de pequenos empresarios, segtin el nivel de ventas
anuales o exportaciones, segun la clasificacién representada en la Figura
15 (Anexos).

= Monto: El programa entrega la posibilidad de acceder a financiamiento,
bajo las siguientes condiciones:

e Monto Hasta 3 meses de ventas netas de IVA
e Modalidad Crédito en cuotas en pesos

e Plazos Entre 24 a 48 meses

e Meses de Gracia Al menos 6 meses

e Costo de prepago Ninguno

e Tasa Con un limite méximo de 3% + la Tasa de Politica Monetaria
vigente al momento de otorgamiento.

La estructura que seguira el trabajo partira en la motivacién del tema, en donde
a partir de lo mencionado en la introduccién se planteard la relevancia del tema,
luego, se hablard de la metodologia a utilizar para responder las preguntas
planteadas, para continuar exponiendo los datos disponibles para llevar a cabo
esta metodologia. Finalmente, se expondran los resultados y propondran algunas
conclusiones, sugerencias y alcances del trabajo.

2. Motivacion

En este contexto, es que en este trabajo se buscara analizar e intentar dar
respuesta a interrogantes que van en la linea de dilucidar si las politicas publi-
cas levantadas durante este periodo lograron que micro, medianas y pequenas
empresas pudieran sobrevivir o si solo consiguieron que estas empresas ya dete-
rioradas por su situacién anterior alargaran su existencia para terminar desapa-
reciendo de igual forma. Ademds, se buscard dar respuesta a preguntas como si



existieron empresas que potencialmente deberian haber obtenido los beneficios
vy no los obtuvieron y si hubo empresas que no necesitando los beneficios los
obtuvieron de igual forma.

De forma de acotar la investigacion, solo estard centrada en las medias de
caracter subsidiario y pro-créditos, cabe destacar que debido a las restricciones
de informacién y al poco tiempo que llevan implementadas estas medidas se
hace dificil medir el impacto que ha generado los paquetes de ayuda, por ello
lo que se realizard en el trabajo es generar un marco tedrico para resolver las
dudas anteriormente planteadas.

La relevancia de dar una respuesta a estas interrogantes resulta crucial de-
bido a los temores de una segunda ola, como lo que se esta viviendo hoy en dia
en el hemisferio norte con nuevas restricciones y cuarentenas. Esto porque en
caso de no tener una vacuna antes del préximo invierno y tal como lo adelantan
algunos estudios (Acuna et. al, 2020), habrdan nuevas restricciones que provo-
cardn que la economia no pueda funcionar de manera normal, por lo que resulta
relevante para la implementacién de nuevos paquetes responder o tener alguna
aproximacién a las preguntas anteriormente planteadas.

3. Metodologia

La metodologia utilizada en este trabajo se basard en contrastar lo que di-

cen modelos de supervivencia de empresas en la realidad chilena, es decir, se
buscaran que determinantes hacen que las empresas tengan mayor/menor pro-
babilidad de supervivencia, donde se indagaran caracteristicas de las empresas,
como, por ejemplo, su tamano, antigiiedad, sector econémico en el cual se desen-
vuelven, ubicacién geografica, entre otros; de forma de luego contrastar estos
resultados con la distribuciéon de las ayudas entregadas por el gobierno. Este
marco nos entregara cierta aproximacién de cuan eficientemente estan entrega-
dos los beneficios, es decir, se buscara ver si hay caracteristicas que le otorgan
mas probabilidad de supervivencia ex ante a las empresas y si tienen mayor
asignacién de beneficios, ya que, esto nos estaria diciendo que los beneficios se
entregaron a empresas que tienen una mayor probabilidad de sobrevivencia, esto
es, presentarian una mejor situacién antes de la pandemia.
Para hacer este andlisis, se analizara la literatura existente de manera de ver
cuales factores son los que determinan una mayor probabilidad de superviven-
cia para las empresas. Se comenzara con la revisién de factores aterrizados a la
realidad de cualquier empresa, para luego revisar trabajos realizados para las
empresas en aterrizados a la realidad de Chile.



3.1. Revisién de Literatura: Modelos de probabilidad de
supervivencia de las firmas

3.1.1. Parra (2011)

En este trabajo el autor busca responder cuales pueden ser los determinan-
tes micro y macroeconémicos mas importantes a la hora del cierre de nuevas
empresas, con foco en las Pymes, este estudio resulta interesante ya que ana-
liza la realidad de una ciudad colombiana como Bogotd y caracteristicas como
el tamano de las empresas y el lugar geografico dentro de la ciudad en donde
se ubican. Para responder a la pregunta se utiliza a una muestra de datos de
empresas que iniciaron actividades entre 2004-2005. (Bogotd-CCB, con datos de
inicio de actividades de nuevas empresas). Para esto se estima la probabilidad
de supervivencia de las empresas mediante un modelo Probit, como el que se
detalla a continuacién.

Pr(Y) = By + Bitamano + Balocalizacion + Bysector + 4 X + €

En donde, Pr(Y) representa la probabilidad de supervivencia de las empresas y
X representa una serie de controles por variables financieras, como la rentabi-
lidad y el endeudamiento de las empresas, tamano representa el tamano de la
firma, localizacién es la ubicacién geografica de esta misma y sector hace refe-
rencia al sector econémico a la cual pertenece.
Los resultados permitieron mostrar que existian ciertos sectores en la capital
de Colombia que presentaban una mayor probabilidad de cierre. Ademds, se
corrobora que la mayor probabilidad de salida de nuevas empresas ocurre den-
tro de sus primeros anos de vida. Finalmente, confirman que los factores que
“tedricamente” afectaban la probabilidad eran robustos en el andlisis de datos.
Por tltimo, el autor hace una detallada revisién literaria de factores que inciden
en la sobrevivencia de las empresas(Figura 16, Anexos).

Cabe destacar que pueden existir problemas con los datos, ya que los datos
utilizados son datos auto reportados y no existe verificacién de ellos, por lo
tanto, se asume que puede existir cierto sesgo por esta parte.

3.1.2. Alvarez y Vergara (2007)

En este trabajo los autores buscan responder a cémo ha cambiado la sobre-
vivencia de las empresas a través del tiempo y como las empresas se han visto
afectadas por la liberalizacién econémica que ha enfrentado Chile, especialmente
la competencia externa. Ademads, se busca responder también a cémo cambia la
probabilidad de supervivencia de las empresas desde distintos sectores produc-
tivos y otros factores, ya que, se expone que diferentes sectores tienen diferente
exposicién a la competencia externa.

Para responder esta pregunta, los autores plantean un modelo empirico del tipo
Probit, con el que veran como la supervivencia de las firmas cambia a través
de distintas caracteristicas. Para esto utilizan datos de la Encuesta Nacional
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Industrial Anual (ENIA) en donde utilizan una base de datos que abarca desde
1979 a 1999. (Solo incluye empresas manufactureras de 10 o més trabajadores)
El modelo que estiman se especifica de la siguiente forma:

Pr(Sijat) = fla+ BXij +vZjt + dj + das + €i5a¢)

Donde Pr(S;ja:) es la probabilidad de supervivencia de la firma ¢, en la
industria 7, en el periodo de tiempo At. La variable X representa un vector de
caracteristicas asociadas a la planta 4, y la variable Z corresponde a variables
del tipo sectoriales. Finalmente, los d, son efectos fijos tanto para los distintos
sectores, como para los diferentes periodos de tiempo. Cabe destacar que los
autores utilizan diferentes especificaciones, pero las principales van en el sentido
del tiempo en el cual se asume que una empresa “ha muerto”, donde la primera
especificacién hace referencia si la empresa se ha mantenido viva durante 5
anos y la segunda si se ha mantenido viva durante 3 anos. Algunas variables
explicativas usadas son:

= Medidas de productividad

Indice HHI

Sector productivo al que pertenece

Antigiiedad

Tamano de la empresa

Otros: Gastos en publicidad.

Es importante mencionar que la base de datos utilizada solo considera empresas
que tienen mas de 10 trabajadores, por lo tanto, empresas que tienen menos
trabajadores no aparecerian en la muestra y empresas que bajaron su cantidad
de trabajadores a menos de 10 y antes tenfan un mayor nimero, van a ser
reportadas como “muertas”, siendo que realmente no lo estarian. Los principales
resultados encontrados en este trabajo se detallan a continuacién(Figura 17 y
18, Anexos):

= Plantas méas antiguas y productivas tienen mayor probabilidad de super-
vivencia

= Plantas de menor tamano tienen mayor probabilidad de salida.

= No hay evidencia para rechazar la hipdtesis que la sobrevivencia de las
Pymes haya cambiado a través del tiempo

= Existen diferencias en las probabilidades de supervivencia dependiendo de
los sectores a los que pertenecen, por lo cual se sugiere que a la hora de
implementar politicas publicas se tengan en consideracién estas diferen-
cias.
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3.1.3. Arellano y Jiménez (2016)

Los autores de este trabajo presentan un anélisis de cuantitativo y cualita-

tivo de la creacién y destruccién de empresas durante el periodo 2005-2014 en
Chile. A su vez, exponen las diferentes realidades de las empresas a través de los
diferentes sectores, los diferentes tamanos y las diferentes ubicaciones geografi-
cas de las empresas.
La metodologia que utilizan los autores es que se hacen son estadisticas des-
criptivas de la realidad de las empresas utilizando datos obtenidos desde el SII.
Se calculan con estos datos tasas de creacién de nuevas empresas y tasas de
destruccion de empresas.

Entre los principales resultados de este trabajo, se puede destacar que se
demuestran hechos acordes a la literatura anterior, empresas de menor tamano
tienden a tener una menor probabilidad de supervivencia, empresas mas pe-
quenas tienen relativamente més probabilidad de muerte que las mas grandes.
Este trabajo aporta en que nos muestra como varia las tasas de supervivencia
y creacién de empresas entre las regiones y entre los sectores productivos, en
donde se encuentran escenarios heterogéneos.(Ver Figura 19, Anexos)

Los principales resultados que se encuentran son que regiones del extremo
norte (Tarapacd, Antofagasta) tienen una mayor probabilidad de muerte y las
regiones de la zona centro del pais (Maule, O’Hggins) son las que presentan una
mayor tasa de sobrevivencia.(Ver Figura 20, Anexos). En cuanto a los sectores
productivos, se muestra que Transporte, Turismo y Comercio son los sectores
que presenta una mayor probabilidad de muerte y Construccién y Actividades
Inmobiliarias son las actividades que presentan una menor tasa de muerte.(Ver
Figura 21, Anexos)

3.2. Conclusiones en base a la revision de la literatura

En base a la literatura provista por los modelos de supervivencia de las
firmas, podemos llegar a ciertas conclusiones que se repiten en estos trabajos,
como lo son que empresas tienen mayor probabilidad si es que:

= Son més antiguas

= Son mas relativamente més grandes
= Varia por sector productivo

= Tiene determinantes financieros

En cuanto a la literatura revisada para Chile se encuentra que la probabilidad o
tasa de supervivencia puede variar segtn el sector productivo y segin la regién
en que se ubican las firmas. Ademds, empresas nuevas/recién nacidas tienen una
probabilidad de supervivencia considerablemente menor.

La conclusiones mdas importantes a la hora de tomar en consideracion estos
resultados, es que a la hora de la focalizacién o el diseno de politicas publicas
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resultaria importante tener cuenta las caracteristicas antes mencionadas, ya que,
si es que se buscan politicas que busquen la eficiencia en la utilizacién de los
recursos publicos seria importante que sectores que ex — ante tienen una mayor
tasa de supervivencia recibieran relativamente mas recursos, lo que no quiere
decir que sectores que poseen una menor tasa de supervivencia no deberian
recibir beneficios, sino que relativamente debiesen recibir una mayor proporcién
de los recursos. Es por ello que seria importante tomar en consideracion, factores
como:

= Sector productivo en el cual se ubica la empresa.
= La ubicacién geogréfica (regién) en el cual se ubica la empresa.

= Las caracteristicas de las empresas como su tamano y antigiiedad.

4. Datos

Los datos a utilizar se basan principalmente en los datos de asignacién de los
beneficios en estudio, es decir, subsidios y medidas pro-crédito. En primer lugar,
se utilizaran las estadisticas informadas por la Comisién del mercado Financiero
(CMF) de los créditos FOGAPE cursados, en curso, y no cursados entre mayo y
octubre del ano 2020, estos datos nos entregan aproximaciones a nivel agregado
de la asignacién de los recursos, en se puede encontrar tanto los montos prome-
dio otorgados y las garantias promedio otorgadas tanto por sector econémico
como por regién y por tamano de las empresas.

En segundo lugar, se tienen datos innominados de algunos subsidios otorga-
dos entre marzo y septiembre del ano 2020, tanto por Sercotec como por Corfo.
Estos datos pertenecen a los programas Reactivate de Sercotec y los programas
PAR Impulsa y Recupera de Corfo. Para estos datos, se posee el monto asignado
a una identificacién tnica (id), este id sirve para poder vincular el beneficio a
una base de datos innominada del SII , en donde, existen datos como el sector
productivo, la antigiiedad y tamano de la empresa a la cual pertenece dicho id.

Finalmente, la dltima fuente de datos son datos de carédcter agregados del

SII para el afio comercial 2019, de cual se pueden obtener el tamano y las ventas
anuales de los diferentes sectores, regiones y tramos de empresas.
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5. Resultados

5.1. Contexto

Antes de comenzar a detallar los principales resultados es importante clarifi-
car el efecto que ha generado la crisis en las empresas tanto por sector econémico
como por region.

5.1.1. Por Sectores

La realidad por sector econémico es heterogénea, debido a que los efectos de
la crisis no han sido los mismos todos estos. Algunos sectores se han visto més
afectados que otros debido a las imposibilidades de operacién por las restriccio-
nes sanitarias (CNP, 2020).

Para tener una aproximacién de los efectos por sector es que se tomaran las
estadisticas del IMACEC del mes de septiembre del 2020 de forma de poder
identificar los sectores mas afectados.

Imacec

—— Comunicaciones y senvicios de informaciin ——Se

Figura 3: Elaboracién propia con datos IMACEC.

Se puede observar que los sectores méas afectados por la crisis son tales como
restaurants y hoteles, transporte y construccion, los cuales han sufrido caidas
acumuladas que rondan entre el 30 % y el 50 %

5.1.2. Por Regiones

El panorama por regiones se muestra bastante heterogéneo debido a la ex-
tension geografica y demogréfica propia del pais. Se puede observar que hay
zonas del pais que desarrollaron cuarentenas més extensas que otras, lo que ha
imposibilitado el normal funcionamiento de las empresas.
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Figura 2. Casos de COVID-19 (confirmados y probables) por fecha de inicio de sintomas o toma de muestra segiin regién. Chile, al 15 de noviembre de 2020
Figura 2. de COVID-19 (confirmados y probables) por fecha d d i giin regién. Chile, al 15 d bre de 2020.
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Figura 4: Evolucién de casos activos por region COVID-19. Extraido de Minsal
(2020).

Tal como se puede observar en el dltimo informe del Minsal (noviembre,
2020), donde se muestra cémo se han distribuido los casos activos durante el
ano en las distintas regiones. Se observa que, en las regiones del norte del pais,
la concentracién de casos activos se dio durante el periodo junio-septiembre,
mientras que, en regiones del sur y extremo sur, la concentraciéon de casos ac-
tivos se ha comenzado a ver después de septiembre. Estas estadisticas resultan
relevantes ya que dan un proxy de las regiones mas afectadas y en que periodo
estas lo fueron, sin descuidar otros factores no observables, como por ejemplo
la matriz productiva de las regiones, es decir, regiones con matriz més turistica
deberfan verse afectadas igualmente debido a las restricciones de los ingresos
internacionales que habia en el pais.

5.2. Subsidios

En esta seccién se analizaran algunos resultados de la asignacién de subsidios
de los programas reactivate de Sercotec y Par de Corfo. Para este anédlisis se verd
cémo se distribuyen los beneficios dentro de los diferentes sectores econémicos
y se desagregard la informacion por el tamano de empresas. Para este analisis
se construiran las siguientes estadisticas:

= Cantidad de ayudas sobre la cantidad de empresas del tramo/sector/regién:
Esta medida sirve para mirar cudntas empresas de este tramo estan siendo
alcanzadas por el beneficio.

= El monto de las ayudas sobre las ventas anuales del tramo/sector/regién:
Esta medida permite tener un proxy de la “potencia de la ayuda’. Esto
porque es posible ver qué porcentaje de las ventas anuales en un ano
normal representa la ayuda.
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5.2.1. Reactivate, Sercotec.

Las ayudas implementadas por el programa Reactivate han estado focaliza-
das en sectores como el turismo (gastronomia y alojamiento) y otros. En tanto
que, por sector econémico y solo considerando MiPymes (Micros, pequenas y
medianas empresas), las ayudas han alcanzado en mayor proporcién a los sec-
tores de Turismo y Entretenimiento. En cuanto a la potencia de la ayuda, se
tiene que la ayuda como porcentaje de las ventas anuales del sector no llegan
a ser més del 4% para la mayoria de los sectores, exceptuando al sector otros
servicios.

Reactivate Sercotec

% empresas alcanzadas

Monto de las garantias como % de las ventas anuales

% ce empmsas dcanracas Monio de la ayuda mmo % de las ve ntas anuales

Figura 5: Elaboracién propia en base a datos obtenidos desde Sercotec.
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5.2.2. Par Impulsa-Recupera Corfo.

El programa Par de Corfo, tiene una distribucién bastante similar a la del
programa reactivate con la salvedad de que se observa que, en promedio, puede
llega a cubrir cerca del 6 % de las ventas anuales de los sectores alcanzados. Se
observa que también predomina un mayor alcance sobre sectores como el entre-
tenimiento y el turismo, pero los porcentajes de alcance dentro de las industrias
son bastante inferiores a los presentados por el programa Reactivate, ya que no
llegan a alcanzar ni siquiera el 1% del sector.

Par-Impulsa CORFO

% empresas alcanzadas

¥ de empresas dcanmdas Mania dela ayuda coma % de las ve mtas an uales

Figura 6: Elaboracién propia en base a datos obtenidos desde CORFO.

Para el programa Recupera, el panorama es bastante similar con la salvedad
que la ayuda como porcentaje de las ventas se potencié para el sector de entre-
tenimiento llegando a cerca del 6 % de las ventas anuales e igualando los montos
entregados a Otros servicios. Es importante destacar que en el alcance también
destaca la industria manufacturera, aunque los porcentajes son pequenos tiene
relativamente mas participacion que otros sectores.
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Figura 7: Elaboracién propia en base a datos obtenidos desde CORFO.

5.3. Reactivate + Par

Finalmente, si se agregan las ayudas directas, es decir, sumar las ayudas
entregadas, se puede observar que distribuyen de la siguiente manera:
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Figura 8: Elaboracién propia en base a datos obtenidos desde CORFO.

Se observa que el mayor alcance se alcanza en el area del turismo llegando a
casi el 8% del sector, en entretenimiento e industria manufacturera llegando a
cerca del 2%. La potencia de la ayuda es mayor en sectores como otros servicios
en donde llega a ser casi el 10% de las ventas anuales y también destacan,
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entretenimiento, industria manufacturera, salud, transporte y turismo, donde
los montos promedio alcanzan cerca del 3% de las venas anuales.

Para tener una perspectiva mas amplia se puede desagregar estos resultados
por tamano de las empresas en donde se encuentra que gran parte de las ayudas
va a parar micro empresas, tal como lo muestra la Figura 22 y 23 (Anexos).

5.4. Resultados: Créditos FOGAPE

En las siguientes subsecciones se presentaran estadisticas descriptivas de
la distribucién de los créditos FOGAPE, tanto por tamano de empresas, el
sector al que pertenecen y la region en la cual se ubican. Para describir las
diferentes realidades, se presentardn una serie de estadisticas que se detallan a
continuacion:

= Cantidad de garantias otorgadas.

= Cantidad de garantias sobre la cantidad de empresas del tramo/sector/region.
Esta medida sirve para mirar cuantas empresas de este tramo estan siendo
alcanzadas por el beneficio.

= Porcentaje de solicitudes aceptadas y rechazadas: Estos datos estdn dispo-
nibles solo por tamano de empresas y cabe decir que los créditos aprobado
y rechazados no llegan a un 100 %, ya que, existen solicitudes en curso, es
decir, que no han sido ni aprobadas ni rechazadas.

= El monto de las garantias sobre las ventas anuales del tramo/sector /regién,
Esta medida permite tener un proxy de la “potencia de la ayuda”: Esto es,
que se puede ver qué porcentaje de las ventas anuales en un ano normal
representa la ayuda.

5.4.1. Distribucién por Tramos

Las siguientes estadisticas se presentan por tamano de empresa, en donde se
puede observar lo expuesto a continuacion:
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Figura 9: Elaboracién propia en base a datos de la CMF Y SII.
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Figura 10: Elaboracion propia en base a datos de la CMF Y SII.

Se puede observar que empresas con mayor probabilidad de supervivencia
han obtenido un mayor nimero de aprobacion de las garantias.

= Empresas relativamente méas grandes, tienen mayor probabilidad de su-
pervivencia.

= Esto se puede deber a que la politica estd sujeta a una revisiéon de la
situacion financiera de las empresas de forma que estas sean solventes.

En términos agregados, los montos otorgados solo llegan a cubrir montos cer-
canos al 5% de las ventas anuales del tramo. Caso especial para las empresas
de mayor tamano, que si bien han tenido tasas de aprobacién mas altas, los
montos no llegan a ser mds del 1% de las ventas anuales del sector. Finalmente,
resulta interesante ver que la proporcion de solicitudes realizadas por micro y
pequenas empresas llega a ser de tan solo un 30 % aproximadamente, monto
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que es bastante inferior a las solicitudes realizadas por las medianas (80 %) y
grandes empresas (68 %).

5.4.2. Distribucién Por Sectores

Los sectores més afectados como se aprecia en la Figura 24 (Anexos) concuer-
dan con los sectores con menor probabilidad de supervivencia en la literatura
revisada, a excepcién de sectores como Construccién y Servicios personales que
tiene alta probabilidad de supervivencia.

Garantias FOGAPE por Sector: Alcance y monto de las garantias como % de las ventas anuales

Figura 11: Elaboracién propia en base a datos de la CMF Y SII.

Cuando se revisa como estan distribuidas las garantias, se tiene que el al-
cance ronda el 10 %-18 % entre los sectores. Adem4s, se tiene que en cuanto a
cuanto representan las garantias otorgadas de las ventas anuales promedio de
los sectores, se observa que los sectores con relativamente mas probabilidad de
supervivencia son los sectores a los que llegan un mayor monto como porcentaje
de sus ventas anuales.

Finalmente, resulta interesante analizar las diferencias de alcance en sectores
que han sido afectados de manera similar. Si es que vemos sectores como la
Hosteleria y el Transporte que han sido ambos afectados en una medida similar,
tenemos que el sector Transporte es méas alcanzado que el sector Hosteleria,
esto puede ser explicado por la distribucion intra sectorial de los tamanos de
empresas, en la Figura 25 (Anexos), en donde se puede observar que empresas
del sector Transporte son relativamente méas grandes que empresas del sector
Turismo.

5.4.3. Distribucion por Regiones

Se puede observar que las regiones con mayor alcance fueron las regiones del
sur-extremo sur. Recordando lo que mencionaba la literatura sobre sobrevivencia
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de las empresas:

= Empresas ubicas en las regiones del extremo norte tienen menores proba-
bilidad de supervivencia

= En tanto, que empresas que se ubican en regiones como las del O’Higgins,
Maule, Los Lagos y Los Rios, son las que més probabilidad de supervi-
vencia tienen.

Garantias FOGAPE por region: Alcance y monto de las garantias como % de las ventas anuales
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Figura 12: Elaboracion propia en base a datos de la CMF Y SII.

Existen algunas diferencias que no pueden ser explicadas, para intentar dar
una respuesta a estas diferencias es que se puede desagregar la matriz productiva
dentro de cada regiérﬂ A continuacion, se pueden ver dos grupos, las regiones
menos alcanzadas como lo son Arica y Tarapacd, en donde es posible observar
que su matriz productiva resulta altamente concentrada en sectores que predo-
minan. Y las regiones més alcanzadas, como lo son las regiones de Magallanes y
Aysén, se observa que existe una mayor diversidad en los sectores productivos.

1Cabe destacar que este analisis puede omitir cierta informacién relevante, debido a la
existencia de empresas multirut que se ubican al mismo tiempo en diferentes regiones.
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6. Experiencias Internacionales

6.1. Alemania

Se pusieron a disposiciéon 10 billones de euros para transferencias directas a
empresas personales y microempresas. Las entregas dependiendian las regiones,
por ejemplo, en la regiéon de Bavaria se ofrecieron subsidios de facil acceso por un
monto que oscilaba entre 5000 EUR a 30.000 EUR para las empresas afectadas.

6.2. Bélgica

Se entregaron subsidios que variaban segin la regién en que se ubican las
empresas, por ejemplo, en Bruselas, se otorgaban 4000 EUR para empresas que
han tenido que cerrar (2000 EUR para peluquerfas); en Wallonia, 5000 EUR
para empresas que han tenido que cerrar y 2500 EUR para empresas que tienen
horarios reducidos; y en Flanders 4000 EUR para empresas que han tenido que
cerrar.

6.3. Dinamarca

En dinamarca se otorgaron ayudas directas a las empresas afectadas, por
ejemplo, a pequenas empresas con disminuciones en sus ganancias en mas de un
30 %, el estado les cubriré las pérdidas por hasta un tope de 75 %.

6.4. Gran Bretana

Se incrementaron los montos en programas como el “Small business rate
relief” desde 3000 a 10.000 GBP, este programa consiste en subsidios al arriendo
para empresas, es decir, empresas pueden postular para que obtener un subsidio
que cubre parte del gasto en arriendo. Ademads, se crearon subsidios de hasta
25.000 GBP para retail, hoteleria y negocios de ocio minorista con ventas entre
los 15.000- 51.000 GBP.

6.5. Italia

El apoyo ha estado focalizado en los sectores mas afectados, como Hoteleria-
Turismo y Transporte-Logistica, también ha habido apoyo por regiones y directo
a los sectores exportadores, con créditos y garantias para reconversién con tope
méximo de 5 millones de euros; para todo tipo empresas (tamano), con garantias
menores para empresas relativamente mas grandes; y también se ha velado por
la continuidad de las empresas, con especial atencién a aquellas que estaban
sanas antes de la emergencia. También se encuentran subsidios a la renta, de
forma que las empresas con un volumen de ventas inferior a 5 millones de euros
que informen pérdidas graves tienen acceso a un crédito fiscal equivalente al
60 % de los alquileres mensuales para uso comercial y, en el caso de los hoteles,
el crédito fiscal se concede independientemente del volumen de negocios.
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6.6. Espana

En este pais las medidas abarcan lineas de crédito y subsidios directos, tanto
para la pandemia como para la reactivacién econémica. Existe bastante auto-
nomia por parte de las comunidades, las comunidades/Ayuntamientos levantan
sus propias iniciativas indicando a qué sectores focalizardn su ayuda; por ejem-
plo, la comunidad de Madrid:

= Linea Liquidez Express Hosteleria: Préstamos de hasta 50.000 euros para
empresas del sector hotelero.

= Linea Vitamina Hosteleria: Préstamos de hasta 1.000.000 de euros.

Ademas de la implementacién de un portal denominado ipyme.org, en donde las
empresas pueden acceder a una base de datos de las ayudas a las que pueden
acceder.

7. Conclusiones

A la vista de los resultados encontrados, existen algunas consideraciones im-
portantes a la hora de generar un nuevo paquete de medidas econdémicas ante
posibles nuevas restricciones. En primer lugar, resulta importante senalar que la
asignacién de créditos por intermediarios financieros resulta eficiente ya que se
ajusta a la literatura de probabilidad de supervivencia revisada, esto es, porque
implicitamente los bancos al ver si las empresas tienen capacidad de pago fu-
turo para adquirir un crédito, calculan un modelo de supervivencia. Resultaria
importante poder traspasar en alguna medida esta eficiencia en la asignacién de
ayudas por parte del gobierno, lo cual se puede hacer mirando modelos de super-
vivencia de firmas, siendo importante destacar que esto no implica no ayudar
a sectores que quizas se vieron mas afectados, sino que, en igualdad de con-
diciones, sectores/tamafios/regiones que presentan mayores probabilidades de
supervivencia debiesen acceder relativamente a més beneficios.

En segundo lugar, el trabajo en gran parte se basa en los trabajos de Alva-
rez y Vergara (2007) y el trabajo del Arellano (2016), estos pueden actualizar-
se, o replicar un nuevo modelo Probit que incluya variables como los sectores
econdmicos, la regién en la que se ubican las empresas, el tamano, la antigiiedad,
la digitalizacion, entre otras variables de relevancia. Este informe podria ayu-
dar a que el diseno de nuevas politicas publicas resulte mucho mas eficiente, las
limitaciones existentes van a en la linea de que los datos que pueden ayudar a
generar este trabajo son de cardcter reservado (Datos SII), la encuesta ENTA
ya no permite este trabajo, debido a que la identificacién de las empresas varia
de afo en ano en que se realiza.

En tercer lugar, es importante también tomar en cuenta otros factores como
los expresados por Didier et al (2020), en donde una de las variables a agregar
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en el analisis serfa la intensidad de uso factores que presentan los diferentes sec-
tores econémicos y regiones del pais. A su vez, tomar en cuenta algunas politicas
implementadas en otros paises, como los subsidios al arriendo para pymes que
presenten altos costos en estos items, los montos de las entregas y, por tdltimo,
implementar un portal de facil acceso para los empresarios para acceder a be-
neficios como lo que ocurre en Espana con Ipyme.org.

En cuarto lugar, cuando apreciamos la proporcion de empresas que solicita-
ron créditos FOGAPE se puede observar que en las micro y pequenias empresas
la proporcion de empresas solicitantes es bastante inferior a lo que sucede con
las medianas y grandes empresas. Estas diferencias deben ser estudiadas, ya que
puede ser un problema informacional o de difusién de la politica publica.

Por ultimo, es importante aclarar que la metodologia implementada puede
tener algunos sesgos, ya que, cuando se hacen las estimaciones de probabilidad
de supervivencia estamos en una situacién de estabilidad. En el contexto en
el que nos situamos tenemos perturbaciones debido al shock generado por la
crisis. Por esto, serfa importante también poder agregar algunas medidas de
como los distintos sectores/regiones estéan expuestos a diferentes tipos de shocks
tanto internos cémo externos de forma de poder tener una mejor aproximacién
a las perturbaciones que estos pueden generar. Algunas variables interesantes
para agregar serian el grado de exposicién que tienen ciertas industrias a la
competencia externa, de forma de tener una aproximacién de su exposicién a
cambios externos, o agregar, variables que nos hablen de la interaccién entre
los diferentes sectores, por ejemplo, ver como interactia el Turismo con otros
sectores, de manera de observar como un shock en este sector puede traer consigo
efectos en otros sectores que dependan o interactien con él.
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9. Anexos
Tamaifio Ventas anuales de la % maiximo de garantia
Empresa empresa estatal
Micro y 0225 mil UF 85%
pequefla
Mediana Entre 23 IFlll UF v 100 80%
mil UF
Entre 100 ?}Fﬂ v 600 mil 70%
Grande
Entre 600 mil v 1 milléon N
de UF 60%

Figura 15: Garantias FOGAPE otorgadas segiin tamafio de la empresa.

Variables microeconomicas

Variables macroeconomicas

(Gran mayoria de los autores)

(Agarwal & Gort, 1999)

) . . . Tasa de cambio
Asociadas & la fima Asociadas a la industria (Fajnzylber, Maloney & Ribeiro, 2001)
Tamano Ciclo de vida Aranceles

(Fajnzylber, Maloney & Ribeiro, 2001)

(Eslava et al, 2005)

Inversion en R&D Intensidad tecnologica Tasa de interés
(Segarra & Teruel, 2007) (Segama & Teruel, 2007) (Audretsch & Mahmood, 1995)
Capital humano Intencidad del capital Nivel de zalarios
(Geroski et al., 2003, 2007) (Audretsch & Mahmood, 1994) (Audretsch & Mahmood, 1995)
Publicidad Concentracion Ciclo economico
(Alvarez & Vergara, 2007) (Geroski et al, 2003, 2007) (Buddelmeyer et al., 2006)
Endeudamiento Sector econdmico Penetracion de importaciones
Martinez, 2005) (Martinez, 2005) (Fajnzylber, Maloney & Ribeiro, 2001)
Rentabilidad Grado de innovacion Coeficiente de exportaciones
Martinez, 2005)| (Audretsch & Mahmood, 1994) (Fajnzylber, Maloney & Ribeiro, 2001)
Liquiclez Tasa de entrada Demanda
Martinez, 2005) (Mata & Portugal, 1994) (Eslava, Haltwanger, Kugler & Kugler, 2005)
Calidad (diferenciacion) Movilidad Tasa de desempleo
(Agarwal y Gort, 1999) (Segama & Teruel, 2007) (Audretsch & Mahmood, 1994)
Productividad Localizacion Factores institucionales
(Eslava et al, 2005) (Ariaz & Quiroga, 2008) (Geroski et al., 2003, 2007)

Costos de insumeos Reformas de mercado

(Eslava et al, 2005)

Figura 16: Principales variables que afectan la probabilidad de supervivencia de

las firmas. Extraido d

e Parra (2011).

29




CUADRO 2

SOBREVIVENCIA DE FIRMAS: MODELO PROBIT

Vanables Periodos (f): 5 afios Periodos (f): 3 afios
(1) 2) (3) (4) (3) (6)
Productividad 0,079 0,079 0,078 0,058 0,058 0.058
(12,71)*= (12,58)** (12,78)** (16,00)** (15,92)** (16,35)**
KF 0.019 0.019 0.019 0,014 0,014 0.014
(3.75)%* (3.77)** (3,77)** (3.01)** (5,05)** (5.01)%*
EH 0,007 -0,007 -0,010 -0,008 -0,007 -0,007
(0,19) (0,19) (0,27) {0.47) (0,40) (-0,38)
Antigiiedad 0,056 0,056 0,055 0,036 0,036 0,035
(10,16)** (10,18)** (9,79)** (9.09)** (9.42)** (9,17)**
Pequetias -0.164 -0,163 -0,165 0,122 -0,119 -0,120
(8,21)** (8.22)** (8,20)** (10,36)** (10,39)** (10, 44)**
Medianas -0,073 0,074 -0,076 -0,05 -0,051 0,052
(3,66)** (3.62)** (3,72)** (4.54)** (4.46)** (4.52)**
Herfindahl - 0,424 0,312 - .01 0,377
- (2.89)** (2,09)* - (4.18)* (5,03)**
Mediana empleo sector . 0,040 0,074 0,060 0,062
= (1,01) (2,00)* - (2,33)* 2.41)*
Publicidad/ventas - -1,831 -3,033 - -0,023 -0,026
(1,90) (1.52) - (0,29) (0.33)
Crecimiento del sector - . 0,176 . 0,075
- - (6,78)** - - (6.16)**
Observaciones 16752 16752 16752 29052 29052 29052

Figura 17: Resultados Modelo Probit (1). Extraido de Alvarez et al (2007).

CUADRO 5

SOBREVIVENCIA DE FIRMAS POR SECTORES: MODELOD PROBIT

Ahmentes  Eebidas  Textiles Vestuanio Cuero Cal:ade Madera Muckles Papel y Impremta Qramices  Ohres
Celulosa quimicas
Pequesa 0141 -0.119 0.257 0.151 0.187 40.168 £.075 .05 -0.18% -0.303 0140
(.73 (L75)  (5.ET)** (2.36)* (1.36) (2300 (1.58) (313 (0.62) (241 (4l 280
Mediaza 0,080 0.05% 0,180 0.013 -0.083 -0.073 0.008 0.007 -0.228 -0.204 .01
(2.66)*  (0.53)  (3.08)** 024 0.57) 0.82) 014 (0.07) (226 (1.63) 0.2%)
Observations 5018 480 1521 1203 a7 517 1338 218 $12 144 §17
Derivades  Goma  Flames Lazay  Oreos me Himrrs No Pred, Magquinana  Mag Equipe  Imstrumensos Orras
Petriles Tidne Medlicer ¥ Ferreser  Mevalicos Eléctnea  Transporte manufacturas
Acere
Pequeda 0,003 0.065 0,186 .29 0.264 0.072 0564 0014 0233 0231 DA77 0242 0793
(0.04) (0.63) (251 (L42) (L9 (0.50) 408 (0.10) (5.22)* (331 (392 (2.63)** (6.86)%*
Mediana 0.054 0.101 0,130 0,510 0,001 0036 0328 40.111 <0.141 0175 0,518 0117 0.970
(0.69) (0.88) L4Ty (0.54) 0,00} 037 224" (0.83) (255" (A F o 10.52) (6.27)**
Obzervations 62 211 629 39 (2] 413 110 138 1500 638 171 363 178
Notus: Las extio 1 les por isticas de I planta. la industria v variables categiricas por periods.* tignificativo al 3%: ** significativo al 1%

Figura 18: Resultados Modelo Probit (2). Extraido de Alvarez et al (2007).
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Grafico 14: Tasa de nacimiento regional de empresas segin sector econdmico
(%% del total, promedio periodo 2007-2014)
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Fuente: Elaboracidn propia & partic de dates dal S11

Figura 19: Tasas de nacimiento de nuevas empresas por regién y por sector
econémico. Extraido de Arellano et al (2016).

Cuadro 9: Desempeiio del total de empresas segin region
(%, situacién en el 2014 segun estrato del afio 2007)

Region | Crece Se mantiene Decrece Inactiva Muere

I 6,2% 36,9% 16,3% 3.2% 50,5%
11 6,5% 38,4% 16,3% 4,0% 47,8%
1 5.7% 42,2% 21,3% 4,3% 44,0%
v 5,4% 45,0% 20,0% 4.2% 42,4%
\ 5.5% 42,5% 18,5% 5,4% 43,4%
VI 5.7% 46,8% 19,2% 5,6% 38,8%
VIl 5,3% 48,9% 19,0% 6,2% 36,9%

vir | 5,1% 45,1% 20,1%  5,3% 41,0%
X 5,0% 44,3% 19,3% 5,1% 42,7%
X 5,4% 45,4% 20,1%  5,2% 40,0%

X1 5,1% 44,4% 20,7% 4,6% 42,8%
Xn |66%  42,0%  182% 5,1%  42,8%
RM | 7,2%  39,5%  18,3% 6,0%  42,6%
XIV | 53%  451%  194% 4,7%  41,7%
x | 46%  459%  18,6% 3,4%  44,1%
Pais | 6,1%  424%  18,7% 55%  42,2%

Figura 20: Supervivencia por regiones. Extraido de Arellano et al (2016).
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Cuadro 10: Desempeiio del total de empresas segun sector
(%, situacién en el 2014 segun estrato en afio 2007)

Sector Crece Se mantiene Decrece Inactiva Muere
Agricultura 6.2% 51.9% 20.5% 9.4% 28.3%
Pesca 10.9% 38.8% 20.7% 7.8% 34.9%
Mineria 8.3% 32.3% 22.7% 7.9% 42.4%
Manufactura 5.8% 44.2% 16.5% 3.7% 41.9%
Electricidad, Gas y Agua 6.6% 42.0% 18.3% 4.1% 42.1%
Construccién 10.0% 63.0% 15.8% 5.3% 18.0%
Comercio 8.0% 31.8% 20.0% 6.4% 47.6%
Hoteles y Restaurantes 4.5% 43.6% 17.5% 2.9% 46.3%
Transporte 4.9% 41.6% 14.4% 3.0% 48.4%
Int. Financiera 5.7% 38.9% 21.5% 8.7% 43.3%
Act. Inm. y Empresariales 15.6% 41.7% 23.3% 11.1% 22.4%
Ss. Sociales y de Salud 12.3% 40.2% 10.1% 8.2% 34.8%
Otras Act. de Servicios 12.0% 49.6% 15.0% 4.4% 29.2%
Pais 6.1% 42.4% 18.7% 5.5% 42.2%

Figura 21: Supervivencia por sector. Extraido de Arellano et al (2016).

Monto

de la

) MNamerao % de ayuda

Sector Econdmico Pmmemc.del de . empresas tomo

Beneficio Beneficios % de

Otorgados alcanzadas las

ventas
anuales
ACTIVIDADES DE ALOJAMIENTO ¥ DE SERVICIO DE COMIDAS | 5 25914333 4883 6,6% 3,.3%
Mediana 5 3.836.742 31 2,8% 0,3%
Micra 5 2674978 2844 5,3%) 182%
Pequefia 5 3.237.554 2008 17,7% 17%
ACTIVIDADES DE SERVICIOS ADMINISTRATIVOS ¥ DE APOYOD | 5 3.064.205 709 12% 10%
Mediana 5 4039.001 11 0,6% 0,3%
Micro 5 2.797.188 445 14%| 175%
Pequefia S 3494227 252 22%|  16%
ACTIVIDADES FINANCIERAS 5 3.282595 42 0,1% 0,1%
Micro S 2583448 22 02%) 158%
Pequefia S 3982231 13 02%| 18%
ACTIVIDADES INMOBILIARIAS 5 2.816.883 199 0,5% 0.9%
Micra 5 2.605.295 143 0,7%] 132%
Pequefia 5 3.357.184 56 0,7% 16%
OTROS SERVICIOS §  2.040587 414 0,6% 77%
Mediana 5 4.360.000 1 0,4% 0,3%
Micro 5 2749511 324 08%] 281%
Pequefa 5 3.e62.107 82 27% 2,1%
SALUD S 3238053 275 0.9% 16%
Micra 5 2856135 151 0,8%] 134%
Pequefia S 3555531 125 1,3%|  2,2%
TRANSPORTE 5 3.038.538 604 0,5% 17%
Mediana 5 3.574.750 & 0,3% 0,3%
Micra 5 2.689.984 343 04%) 182%
Pequefia 5 3481309 255 14% 19%

Figura 22: Elaboracién propia en base a datos SII.
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Mamero

de % de Monto de la
. Promedio del | Beneficio| TP o ayuda como
Sector Economico . 5 % de las
Beneficio 5 alcanzad ventas
Otorgad
o5 as anuales
AGRICULTURA 5 3.200.993 583 0,6% 11%
Mediana 5 4.360.000 1 0,0% 0,3%
Micro 5 2.5656.564 399 0,6% 20,2%
Peguefa 5 3.679.553 193 11% 18%
COMERCIO 5 3.193.860 4498 1,2% 0,9%
Grande S 4.360.000 1 0,0% 0,0%
Mediana 5 4401037 31 0,3% 0,3%
Micro 5 2510445 2758 11% 20,9%
Pequefa 5 3.629332 1707 2,8% 1,8%
COMUMICACIONES 5 3433510 218 1,0% 0,5%
Mediana 5 6.180.000 2 0,3% 0,5%
Micro 5 3.099.893 130 0,5% 20,9%
Peguefia 5 3.873.942 fils] 2.2% 18%
CONSTRUCCION 5 3.403.540 555 0,6% 1,0%
Mediana 5 3584111 g 0,3% 0,3%
Micro 5 3.071.904 294 0,6% 17.2%
Paguefia 5 3784220 252 1,3% 1,8%
ENTRETENIMIENTD 5 2570910 316 2,2% 2.8%
Mediana 5 3.850.000 2 1,2% 0,3%
Micro 5 2704613 235 2,4% 21.3%
Pequena 5 3.740551 79 5,1% 2,0%
INDUSTRIA MANUFACTURERA 5 3.299.113 1453 1,7% 0,2%
Mediana 5 4.110.000 12 0,5% 0,3%
Micro 5 3.037.803 932 1,8% 20,7%
Peguefia 5 3758465 509 3.3% 1.8%

Figura 23: Elaboracién propia en base a datos SII.
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caida
Sector Acumulada
(Marzo-
Junio)
Restaurantes y hoteles -50,1%
Transporte -35,5%
Construccicn -34 9%
Servicios Personales -28,2%
Comercio -18,1%
Industria Manufacturera -12 0%
Servicios Empresariales -10,9%
Comunicaciones y servicios de informacidn -5,9%
Pesca -5,7%
Servicios de Vivienda e inmobiliarios -5,7%
Agropecuario-Silvicola 5,2%
Servicios Financieros -2,5%
Administracion Publica 0,1%
Electricidad, gas, agua y gestion de
desechas 15%

Figura 24: Elaboracién propia en base a datos IMACEC.

Cuadro 5: Participacion sectorial en las ventas totales por tamano
(2012, % del total)

Sector Econdmico Micro Pequeiia Mediana Grande
Primario 1,7% 6,7% 5,2% 86,5%
Agricultura, ganaderia, caza y silvicultura C,0% 18,606 13,39 62,1%
Pesca 0,7% 4,1% 3,0% 92,3%
Explotacién de minas y canteras 0,28 1,2% 1,4% 07 ,3%
Secundario {Industrial} 1.2% 54% 5.6% 87.8%
Industrias manufactureras no mekdlicas 0,8% 3,3% 3,8% 92,2%
Industrias manufactureras metalicas 1,7% 8,1% 8,4% 81,8%
Suministro de electricidad, gas y agua 0,1% 0,4% 0,7% 938,8%
Construccion 2,7% 13,2% 12,5% 71,6%
Tercianio (Servicios) 2,4% 6,2% 8.0% 83.3%
Comercio al por mayor y menor 2,9% %4,3% 9.0% B83,8%
Hoteles y restaurantes 12,0% 30,49% 21,0% 36,6%
Transporte, almac. v CcomMuNIcacionss 4,0% 10,5% 8.4% 77 0%
Intermediacion financiera 0,4% 2,4% 3,3% 93,9%
Act. Inm., emprasariales y de alguiler 4,20 17,09 17,1% 61,7%
Adm. publica y defensa n.d n.d n.d n.d

Ensefianza 1,5% 13,3% 17,2% 68,1%
Servicios saciales y de salud 7.4% 23,4% 11,0% 58,2%
Otras actividades de servicios 9,6% 17,8% 12,3% 60,4%
Consejo de adm. de ed. y cendominios n.d n.d n.d n.d

Crg. v Grganos extraterrtoriales n.d n.d n.d n.d

Total general 2,0% 6,0% 7.0% 85,0%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos del SII.

Figura 25: Participacién sectorial en el tamano de ventas, Extraido de Arellano
et al (2014).

34



Implemen-

Medida tada Micro Pequena Mediana Grande
Suspensién de PPM (A-M-J) Si Si Si Si Si
Postergacién del pago IVA (A-M-J) Si No No Si Si
tAntlmpamon de devolucion de Si Si Si Si No
impuesto a la renta

Postergacion de impuesto a la renta . . . .

PYMES Si Si Si Si No
Poste.rgac'lon del pago de S si S si S
contribuciones

Red‘ucmon transltorl.a del impuesto S si S si S
de timbres y estampillas

Pos/tcrgacwn. del p!azo de eleccién g si si si No
regimenes tributarios pymes

Flexibilidad para celebrar convenios

con TGR para el pago de Si Si Si Si Si
deudas tributarias

Gastos .asomados ala emergencia Si Si Si Si Si
se consideran gastos tributarios

Flexibilidad plazos para . . . . .
declaraciones OR2020 Si S S S S
Facultades SII y TGR para condonar

intereses y I.Hultas por dec'lara'mones Si No Si Si No
y pagos de impuestos territorial

fueras de plazo

R‘eglnllen .especwfl donaciones al fisco g si S si S
e instituciones sin fines de lucro

Postergacién de eleccién de régimen

tributario para contribuyentes g si Si si g
en renta presunta

(agricola -minerfa y transporte)

Rebaja a la mitad del impuesto de

lera categoria del régimen . . -k
PROPYME para 2020-2021 No S Si S No
y 2022

Devolucién de crédito fiscal IVA No No g si No
acumulado para pymes

Suspensién de PPM (J-A-S) Si Si Si Si Si
Depreciacién y amortizacién del . . . .
100 % instanténea hasta 2022 No S Si S Si
Postergacién del pago de IVA . . .
(J-A-S) Si No No Si Si
Ampliacién de las facultades del SII

y TGR para condonar intereses No No Si Si No
y multas hasta 31 de diciembre

Ampliacién del plazo régimen No Si Si Si No

PROPYME hasta 30 de septiembre

Cuadro 1: Medidas tributarias.
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